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Уважаемые руководители компаний и директора по маркетингу!

Приглашаем Вас принять участие в важном событии для нашего региона, 
бизнес-форуме «МАРКЕТИНГ УСПЕХА» 
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Ключевая задача цикла: 
поделиться со всей Россией самыми лучшими и результативными решениями в области маркетинга за 2009 г.

Форматы проведения: 
доклады, семинары, круглые столы, видео-доклад и телемосты с конференцией «МАРКЕТИНГ УСПЕХА» в г.Киров.
Мы сделали все, чтобы эти дни, проведенные вне офиса, стали для Вас самыми результативными и запоминающимися в этом году! Это мероприятие насыщено практическими инструментами роста продаж в условиях 2010 года. В рамках конференции, для Вас выступят наиболее видные и авторитетные маркетологи, а также высококлассные консультанты России. Все технологии, о которых Вы узнаете на конференции проверены на практике успешными компаниями. Используя передовой опыт и знания, Вы гарантировано сможете совершить прорыв в любых экономических условиях. 
С уважением к Вам, директор Центра Бизнес-технологий «Эксперт», Максим Козин
ПРОГРАММА*
 Регионального этапа VI Всероссийского цикла конференций по инновационному маркетингу «Маркетинг Успеха»

город Саратов 1-2 декабря 2009 года

1 декабря 2009 года, Саратов  (с 10:00 до 18:15)
	Большой конференц-зал
	Малый конференц-зал

	Время 
	Спикер
	Тема, формат
	Время
	Спикер
	Тема, формат

	10.00 – 10.30
	Вадим Ширяев, СОМАР,  BTL’STUDY, г. Москва
	Особенности «русского маркетинга» в 2009-2010 году

- Специфика сегодняшней экономики 

- Профессиональный уровень маркетологов и рекламщиков

- Примеры прорыва компаний во время кризиса

- Работа федеральных компаний в регионах

- Эффективные инструменты продвижения сегодня

	10.30– 11.30 
	Екатерина Лактионова, ЕИКЦ-Самарская областьг.Самара
	Маркетинговые находки 2009 года. 
- Изобретения и новинки 

- Что сработало из «забытого старого»

- Описание победных проектов продвижения
	10.30 – 11.30
Телемост с г.Киров
	Антон Попов, «Редкая марка», г.Москва 

	Как задействовать маркетинг в социальных сетях и блогосфере для регионального бизнеса?»


	11.30 – 11.45
	Кофе-брейк
	

	11.45 – 13.15
	Николас Коро, 

RCB&B, г.Москва
	Нейромаркетинг как антикризиссный инструмент
- Мифогенность кризиса потребительского восприятия бренда
- Актуальные тренды мировозрения покупателей в мидл, эконом и премиум сегментах
- Нейромаркетинговые замеры прошедшего лета
- Рационализация нейромаркетинговой доктрины
- Гендерные особенности пост кризисного-восприятия
- Особенности и значение неосознанного выбора

	13.15 – 13.45
	Кофе-брейк

	13.45 – 15.45
	Иван Фатеев, Бизнес-Мастер, г.Москва
	Управление выбором клиента через бессознательное. 

- идеология российского человека

- создание сообщений затрагивающих базовые ценности 

- современное отношение к религии

- точный инструмент воздействия на целевую аудиторию

- методы принятия маркетинговых решений на основе интуиции
	13.45 – 15.15

Видео-доклад
	Юний Давыдов, R&I Group, г.Москва
	Президент из паутины: самая грандиозная рекламная кампания в истории человечества.
Многое из того, что вы услышите, может показаться невероятным. Это настолько странно, что я не риску записывать на бумаге все то, что собираюсь рассказать вам лично. Тем не менее, этот удивительный «компромат» я добыл из открытых источников.

	
	
	
	15.15 – 15.45
	Вадим Ширяев и Елена Козина, 
Круглый стол 

(в масках)
	Взаимодействия  службы маркетинга и рекламного агентства.  
- ожидания заказчика при работе с агентством
- что может дать заказчику рекламное агентство

- инструменты повышения эффективности  взаимодействия 

	15.15 – 15.30
	Кофе-брейк

	15.30 – 17.30
	Вадим Ширяев, СОМАР,  BTL’STUDY, г. Москва
	Жизнь после "П" или РЕИНКАРНАЦИЯ маркетинга в условиях 2009 года

- Как делать аудит бизнеса*, в том числе маркетинга

- Как ставить задачи маркетингу и как контролировать расходы

- Как выжать максимум с каждого вложенного рубля  
- Внедрение системы ключевых показателей эффективности (KPI) и др.

	17.30 – 18.15
	Программа неформального общения участников конференции «МАРКЕТИНГ УСПЕХА». 

Приобретение и укрепление деловых контактов, обмен опытом и позитивным настроением. 


2 декабря 2009 года, Саратов  (с 10:00 до 18:00)

	Время 
	Спикер, тема, формат

	10.00 – 17.30
	Вадим Ширяев, СОМАР,  BTL’STUDY, г. Москва.  Семинар-решение
 «Маркетинговая компания 2009/2010:

разработка верной стратегии и эффективное финансовое планирование» 

1.Аудит потенциала предприятия и постановка задач к комплексу «маркетинг – продвижение – продажи».

2. Анализ потребителей и управление прибыльностью клиентов.

3. Оценка позиции бизнеса в конкурентном окружении и в цепочке поставок.

4. Анализ механизма принятия решения о покупке и потенциал продаж.

5. Разработка эффективной коммуникационной модели маркетинга и продаж.

6. Правильная оценка и выбор инструментов продвижения: минимизация расходов

7. Маркетинговая компания: до, в течение, после. 

8. Реализация кампании по продвижению. «Надежные грамотные мотивированные исполнители!» 

	17:30 – 18:00
	Торжественное завершение конференции. Вручение сертификатов. Фуршет. Свободное общение.


В стоимость участия включено: уникальные печатные материалы, которые можно использовать для профессиональной деятельности, необходимые канцелярские принадлежности, кофе-паузы. 
Участвуя в конференции, Вы принимаете правильное решение! 

Не верите? Позвоните, и мы обоснуем это!

(8452) 693 500, 693 400
* Организатор оставляет за собой право, в случаях форс-мажорных обстоятельств, незначительно изменять программу мероприятий не ухудшая качества конференции. [image: image1]
РЕШЕНИЯ ДЛЯ РОСТА ПРОДАЖ


В УСЛОВИЯХ 2009-2010 ГОДА








Организатор конференции в Саратове:


� HYPERLINK "http://www.bc-expert.ru" ��www.bc-expert.ru�               (8452) 693 500
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